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Praxisbeispiel UK
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Das Modell Munich RE

1. Bildung eines Modells mit externen Daten um das
Risikoprifungsergebnis eines bestehenden Portfolios
nachzubilden:

Verlinken mittels

Namen, Adresse, : . :
. : ' i Portfolio mit
Portfolio mit Externe Daten DOB : bekannter

vollstandiger (ca. 300 Risikoprifungs
Risikopriifung Variablen) -entsc%eidur?g

=UEI[E
Antragsteller-
daten

Mittels predictive modelling (Generalisierte Lineare Modelle)

Bildung eines Risikoprufungs-Score =>Korrelation der
Punktzahl zu Risikoprifungsentscheidung
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Das Modell Munich RE

2. Das Modell ermdglicht eine Segmentierung des Portfolios je
nach Risikoprufungs-Score

90% - I I I
80% -
00 -
MW Postponed / Declined
% High Rating
00 -

Segmentierung
nach unter-
schiedlicher
statistischer
Wahrscheinlich-
keit fir eine
Normalannahme
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M Standard

Underwriting Score
B [
o o
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o
X
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X

10% -

0% -
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Segments
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Das Modell Munich RE

3. Segmentierung eines neuen Portfolios ohne Risikoprifung

2 3 4 5 6 7 3 14 15 16 17 18 19 20

Segments

Externe Daten
Portfolio eines (ca. 300

W Postponed / Declined
m High Rating

Low Rating
W Standard

neuen Kunden Variablen)

Underwriting Score _

Mit der Modellierung ergibt sich eine Segmentierung nach

(Wahrscheinlichkeit fiir ein) Risikoprufungsergebnis
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Vertrieb, Produktdesign, Risikoprifung

Munich RE =
Vorselektion der Risikoleben Anschreiben
Kunden mit hoher Summe per Mail mit Garantierte
Normalannahme-  [—>| Endalter —> nur 5 —>| Annahme
wahrscheinlichkeit: Selbstmord- Antragsfragen online
Segment 1 ausschluss

Airbag Gesundheitsfragen:
Krebs

Herzerkrankung
Schlaganfall

Diabetes

Raucher

Underwriting Score
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Munich RE =

Erfahrungen




Erfahrungen konkret Munich RE

Hoch ftr Modellierung

Kosten flr externe Daten

Kundendaten mussen nicht mit Mortalitat
verlinkt werden

Aufwand

Vorselektion

Aktive Anfrage
Antiselektion Produktdesign
Vertriebskanal

Dauer des Angebotes

Statistische Unsicherheit
Antiselektion

Preis

Geldpramie fur den HA Bericht
Schaden nachverfolgen

Monitoring
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Herausforderungen generell Munich RE

Richtigkeit

Datenqualitat Aktualitat
Kontrolle

Vertriebskanal
Marketing -Vertrieb Cross/Up Selling
Schlanker Antragsprozess
Take up rate

Datenschutz

Antidiskriminierung
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Munich RE =

Vielen Dank fur die Aufmerksamkeit




