£ Vilality

EINFACH. GESUNDER. LEBEN.

WACHSTUM DURCH DIGITALISIERUNG:
SMART INSURANCE LOSUNGEN DER GENERALI.

Mit unseren Smart Insurance-Lésungen denken wir Versicherung neu: Mittels
innovativer Technologien helfen wir Menschen gestinder zu leben, besser zu fahren

oder ihr Heim sicherer zu machen — und tragen dazu bei, dass der Kunde préaventiv
geschiitzt ist.
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ASTRID KOIDA

VERSICHERUNG NEU DENKEN:
GENERALI VITALITY

DAS BIN ICH

Seit 1988 in verschiedenen Funktionen
fur die Generali tatig

«~HDICH.

AURVITALITY,

Seit 2015 Leiterin des Generali Vitality
Programms in Deutschland

VON INFEKTIONSKRANKHEITEN ZU 4 — 4 - 60

Weltweit hat sich die Art des Risikos
fur Todesursachen von tbertragbaren
Krankheiten auf vermeidbare, nicht
tbertragbare Krankheiten
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GENERALI VITALITY MOTIVIERT
KUNDEN ZU EINEM
GESUNDHEITSBEWUSSTEN
LEBEN.

GENERALI VITALITY SEIT JULI 2016 NU
AUCH IN DEUTSCHLAND

*Mit einer Berufsunfahigkeits- und
Risikolebensversicherung erhaltlich

Mit Generali Vitality, unserem verhaltensbasiertem
Gesundheitsprogramm, unterstiitzen wir unsere
Kunden durch Vorsorge, gesunde Ernahrung,
Fitness und Bewegung zur Pravention und zu
einem gesundheitsbewussten Lebensstil.

«Seit Januar 2017 bietet der Maklerversicherer Dialog
Risikolebensversicherungen mit Vitality an

*Ab Mitte 2017 bei CosmosDirekt auch erhaltlich

*Mehr als 6.000 Vertrage mit Vitality in sechs Monaten
verkauft, Neugeschaftsvolumen um 70 Prozent
gestiegen

Die Bewertungen des Programms erfolgen auf der
Grundlage wissenschaftlich anerkannter
Empfehlungen fiir eine gesunde Lebensweise.

«In Frankreich auch erhéltlich, eine sukzessive
Ausweitung auf weitere europaische Lander ist
geplant

GENERALI VITALITY’'S VERHALTENSBASIERTES VERSICHERUNGSMODELL
SCHAFFT MEHRWERT FUR KUNDEN, VERSICHERER & DIE GESELLSCHAFT.

GENERALI VITALITY — DAS PROGRAMI\/'
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IN DREI SCHRITTEN ZUM GESUNDEREN LEBEN.

SCHRITT 1: BEWUSST MACHEN.

Zu Beginn des Programms wird
erfasst, in welchen Bereichen die
korperliche Verfassung des
Kunden schon gut ist und wo sie
noch verbessert werden kann.

IN DREI SCHRITTEN ZUM GESUNDEREN LEBEN.

SCHRITT 2: AKTIV LEBEN.

In der zweiten Phase geht es
darum aktiv zu werden. Der Kunde
arbeitet auf seine Ziele hin indem
er sich mehr bewegt,
Vorsorgeuntersuchungen
wahrnimmt oder sich gesiinder
ernahrt.

IN DREI SCHRITTEN ZUM GESUNDEREN LEBEN.

SCHRITT 1: BEWUSST MACHEN.

IN DREI SCHRITTEN ZUM GESUNDEREN LEBEN.

SCHRITT 2: AKTIV LEBEN.
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Bis zu 40% Rabatt auf
f Kursgebiihren Sportausriistung im Online-
bei Raucherentwohnungs- Shop
Seminaren

B Rabatt auf
Teilnahmegebiihren im
Ernahrungsprogramm




IN DREI SCHRITTEN ZUM GESUNDEREN LEBEN. IN DREI SCHRITTEN ZUM GESUNDEREN LEBEN.
SCHRITT 3: BELOHNT WERDEN. SCHRITT 3: BELOHNT WERDEN.

Im dritten Schritt erhalt der Kunde
Rabatte und Verguinstigungen bei
unseren Kooperationspartnern,
wenn er seine Ziele erreicht.

\gen auf Expedia.de in
Abhéngigkeit vom Vitality-
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Bis zu 40 hback bei
Einkaufen in der Online-
Shopping on

Kaufhof in Abhangigkeit vom
Vitality-Statu:

VORTEILE FUR DEN KUNDEN

Mit einem hoheren Vitality Status Der Kunde kann seine Pramie
steigen die Rabatte und Nachlasse auf beeinflussen.
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* bei einer Berufsunfahigk




MIT GENERALI VITALITY SETZEN WIR AUF DIGITALE
INTERAKTION MIT UNSEREN KUNDEN.

VITALITY SCHAFFT L

MEHR FUR DEN
KUNDEN.

VIELEN DANK!




